Formacién en Habilidades

Habilidades Personales

Neuroventas Asequradoras

Neuroventas

Modalidad: Presencial - webinar Aseguradoras

Duracién: 3 horas presencial/2 horas webinar
Area: Habilidades

ltinerario 2: Especialista en Negociacién y
Ventas

Conocer como decide la mente de
nuestro asegurado

L Temario
Descripcién taller

1. ¢Qué son las Neuroventas y para qué sirven?

Aprenderemos como se pueden aplicar al dmbito de la 2. El nuevo Asesor de Seguros. S
venta los conocimientos del funcionamiento del cerebro 2 Cémo funci Jurado?
obtenido por las neurociencias y el neuromarketing. 4. ¢(Qué debemos activar? Palabras, gestos...

5. Ejemplos reales de Neurociencia
Descubriremos como activar la mente de nuestro 6. Fjerd(;ios interactivos a través de Mentimeter
asegurado para ofrecerle una solucién aseguradora.
Objetivos

Formador

Juan Sebastian Rodriguez
Técnico Consultor Formador FIATC

juan.rodriquez@fiatc.es

Experiencia en areas de Comercial, Marketing y
Comunicacién en seguros durante mas de 20 afios.

Ha complementado su experiencia con la de formacién
de ventas y marketing siendo Profesor, Director de
Programas y Tribunal Docente en diversas

Universidades en Grados y Post-Grados.
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Formando Talento
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